
 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

IntelliPro 英特利普（上海）信息技术有限公司 
 

企业详情 

企业官方注册名称： IntelliPro 英特利普（上海）信息技术有限公司                               

企业常用简称（英文）：IntelliPro Group                             
企业常用简称（中文）：   英特利普集团                         

所属国家：     美国                                             

中国总部地址：上海市黄浦区淮海中路300号香港新世界大厦2306室                                          
网址：  https://www.intelliprogroup.cn/home                                      

所属行业类别：   招聘流程外包、灵活用工（白领岗位）、出海招聘                         
在中国成立日期： 2009年                                   

在中国雇员人数： 500                                      

 

业务详情 

1、主要客户所在行业: 生命科学（如医药，医疗器械等）、汽车及零部件、互

联网与游戏业、IT信息技术，半导体及通讯、机械制造 

 

2、曾服务过的客户案例 

 

客户案例一 ： 

所提供的 

服务类别 

出海招聘 

客户公司性质 民营 

客户公司行业  

客户当时的需

求 

国内新能源汽车头部企业客户从国内业务到打响欧洲市场第一

枪，涉及到欧洲政策环境复杂和合规成本考量，公司需要在1个月

内快速完成60+4S门店销售岗位的招聘及雇佣工作，并同步解决员

工雇佣、合同合规等问题。挑战极大。 

 

 

具体服务内容 

 

英特利普通过欧洲属地化团队，针对各国政策快速制定招聘及雇

佣方案，提供一站式入职服务；利用本地化社媒渠道定向吸引有

汽车行业经验的求职者，并帮助候选人理解产品优势，优先推荐

具备多语言能力且熟悉新能源领域的候选人。并建立了严格的标



 

准化合规流程，来确保按照欧洲严格的隐私保护法和复杂多变的

薪酬政策。服务过程中，全球团队做到了 7*24小时服务快速响应

客户。 

服务成果 

 

英特利普 30天内快速完成了招雇一站式落地。完成了英国、法

国、西班牙、荷兰、德国、挪威等躲过 60+4S门店销售人员的招

聘及合规入职，符合了欧洲当地人才市场和政策法规。该项目成

为客户欧洲市场拓展的核心助力，并为其后续进入拉美市场提供

标准化模板。 

 

客户案例二：  

所提供的 

服务类别 

出海招聘 

客户公司性质 民营 

客户公司行业 快速消费品 

客户当时的需

求 

• 客户需在欧洲、中东、亚太、北美同步建立品牌销售网络，

来进一步巩固市场领导位置，扩大市场份额。需要在全球多

个国家建立海外团队，招聘并雇佣人才。涵盖销售、业务开

发等岗位，要求候选人具备快消品经验。需实现从招聘到劳

动合同签署的全流程合规，避免潜在法律纠纷。 

具体服务内容 

 

英特利普依托全球化团队和本地合作伙伴网络，在全球多个目标国

家同步启动招聘，在行业经验少且能里层次不齐的情况下精准触达

候选人；英特利普设计灵活薪酬方案，结合当地市场数据提供“薪

资+绩效+福利”组合包。同时建立标准化合规流程，确保从面试到

合同签署符合各国劳动法规，减少法律风险。IntelliPro全球化团

队与中国/美国/加拿大/欧洲等团队一起无缝链接完成交付，在全

球实现7*24小时多语言交付。 

 

服务成果 

 

英特利普5个月内完成23格国家及地区的150+门店销售及业务开发

人员的招聘和雇佣，人均到岗周期仅11天，比行业平均快40%；全

流程实现零合规纠纷，助力客户海外门店按期开业并节约了大量人

力成本。招聘过程当中，全程各国无缝对接，实现了7*24小时多语

言无障碍高效沟通。 

 

 

 

档案内容更新2025年09月 


	英特利普通过欧洲属地化团队，针对各国政策快速制定招聘及雇佣方案，提供一站式入职服务；利用本地化社媒渠道定向吸引有汽车行业经验的求职者，并帮助候选人理解产品优势，优先推荐具备多语言能力且熟悉新能源领域的候选人。并建立了严格的标准化合规流程，来确保按照欧洲严格的隐私保护法和复杂多变的薪酬政策。服务过程中，全球团队做到了7*24小时服务快速响应客户。

