
空中课堂：让销售人员的赋能更具商业价值和延续性——科勒Kohler销售培训与赋能优秀实践分享

PC端：

链接：
https://apppck1ekuu2651.pc.xiaoe-
tech.com/detail/v_625563ebe4b04e8d902ef
5fb/3?fromH5=true

手机端：

分享嘉宾：

华女士| 销售培训与发展高级经理| 科勒（中国）投资有限公司

华女士是一位资深的销售培训管理人员，6 年的快消行业销售实战经验， 超过16 年的外企500 强销售培训工作及培
训项目管理经验。现任职为科勒（中国）销售培训与发展高级经理，负责科勒中国销售业务团队及经销商团队的专业
培训和能力发展提升。
在这之前，就职于阿克苏诺贝尔、立邦（中国）、威士伯等公司，负责销售培训及管理的工作，并带领团队四次获得
总裁奖。擅长销售培训体系的建立、培训项目的开发/ 运作/ 管理。对于移动学习平台的运营、课程设计及有效地与
销售绩效融合等有着丰富的经验。获得了国际贸易学士学位，以及AMA 美国管理协会高级讲师认证。

有问题，请联系：Tel: 021-60561858-市场部 E-mail：marketing@hrecchina.org

https://apppck1ekuu2651.pc.xiaoe-tech.com/detail/v_625563ebe4b04e8d902ef5fb/3?fromH5=true
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